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POSITIONS DE MEQ DANS LE CADRE DE L’EXAMEN DE L’ACÉUM 

 

Contexte 

Le gouvernement du Canada a lancé des consultations publiques sur l’Accord Canada–États-Unis–
Mexique (ACEUM) dans le cadre de l’examen de l’entente prévu en 2026. Les personnes intéressées ont 
jusqu’au 3 novembre pour soumettre leurs commentaires. Les positions partagées dans ce document ont 
été élaborées à la suite de consultations menées auprès des membres, sous différentes formes. 

 

Approche privilégiée 

MEQ considère que l’ACEUM constitue globalement une bonne entente… lorsqu’elle est respectée par 
tous les partenaires. Les événements des derniers mois avec l’administration américaine ont perturbé de 
façon importante le secteur manufacturier québécois. Il est impératif de mettre fin à la guerre tarifaire en 
cours, qui nuit à plusieurs secteurs, dont le bois, l’aluminium et l’acier. 

Nous privilégions donc une approche fondée sur les principes suivants : 

1. Préserver l’esprit de l’ACEUM, notamment en évitant la pérennisation des tarifs douaniers. 

2. Maintenir l’accès préférentiel au marché américain, développé au fil des accords de libre-
échange successifs. Ce marché demeurera toujours notre principal client, en raison de sa taille et 
de sa proximité géographique. 

3. Favoriser l’approche trilatérale. Au cours des dernières décennies, nous avons développé, avec 
nos partenaires américains et mexicains, une économie nord-américaine forte et intégrée. Nos 
entreprises se sont bâties en tenant compte des trois marchés. Tout changement à cette approche 
serait préjudiciable. 

4. Assurer une représentation du Québec à la table des négociations. Comme lors des négociations 
précédentes, nous demandons que le Québec soit officiellement représenté, avec la désignation 
par le gouvernement du Québec d’un négociateur en chef. Cette personne devrait posséder une 
connaissance approfondie de l’économie québécoise, une expérience en négociation, et être en 
mesure de rallier un large consensus afin d’assurer sa légitimité. 

5. Favoriser la prévisibilité et la stabilité des relations commerciales. Des règles qui changent 
fréquemment, et sans préavis, nuisent aux entreprises, aux investissements, à l’innovation, et, 
plus largement, à l’économie. 
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Recommandations 

En fonction de ces principes, MEQ formule les recommandations suivantes : 

 Maintenir les exemptions de droits de douane pour les produits disposant d’un certificat 
d’origine attestant leur contenu régional. 

 Prévoir des mécanismes de réponse rapide en cas d’imposition de surtaxes unilatérales, 
notamment en intégrant des clauses permettant de réagir efficacement aux mesures 
protectionnistes. 

 Maintenir un processus simplifié de certification des produits, afin d’éviter d’imposer un fardeau 
administratif supplémentaire aux entreprises. 

 Renforcer les mécanismes de traçabilité et s’assurer d’un processus vérification de l’origine 
efficace, pour prévenir les pratiques de contournement des règles d’origine, notamment 
l’instauration d’une certification CUSMA pour les importations. 

 Exiger une définition uniforme et stricte de l’acier et de l’aluminium nord-américains, en 
stipulant qu’ils doivent être fondus et coulés en Amérique du Nord pour tous les secteurs, y 
compris l’automobile. 

 Protéger l’industrie du bois, en évitant toute ouverture sur les produits dérivés, compte tenu des 
impacts déjà importants sur le bois d’œuvre. 

 Maintenir les règles d’origine en aéronautique, qui tiennent compte de l’interdépendance des 
marchés nord-américains dans ce secteur. 

 Conserver le chapitre 16 mais élargir la liste des professions couvertes par son annexe. 

 Favoriser l’utilisation de produits canadiens dans les marchés publics, en négociant la possibilité 
d’inclure des clauses de contenu local dans les appels d’offres nord-américains, sans s’exposer à 
des recours pour pratiques commerciales déloyales. 


